S GADiel

co bk / BAC PRO COMMERCE

LYCEE PROFESSIONNEL

Certification intermédiaire: BEP métiers de
la relation aux clients et aux usagers )

VOTRE PROFIL

N Avoir le sens du contact
N Aimer communiquer

N Etre autonome

N Prendre des initiatives

CONTENU DE LA FORMATION

tﬂl q Enseignement général

T  Francais Histoire Géographie

» Mathématiques

* LV1 Anglais

e LV2 Espagnol

* Arts appliqués

e Education Physique et Sportive

» Prévention Santé Environnement

Enseignement professionnel

e Animer

e Gérer

e \Vendre

¢ Economie-droit

professionnels
Acqui sition doéun
ES STAEES connaissance du milieu
professionnel
= Accroissement des chances
déinsertion prj{ofe

/ =Mise en pratique des acquis

22 semaines sur les trois ans

LES DEBOUCHES

A Le BAC Commerce prépare directement a la vie active
Poursuites d'études possibles :

® BTS MUC
(Management des Unités Commerci al
® BTS NRC
(Négociation de |l a Relation Clier

® DUT Techniques de commercialisation



